«Gratis-Trading wird Finanzindustrie umkrempeln»
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cash: Ab Juni 2012 soll in den USA gebiihrenfreies Handeln mit Aktien
via Facebook moglich sein. Wie funktioniert es?

Benjamin Manz: Die Idee stammt vom Startup Loyal3: Die Unternehmer
bieten bérsenkotierten US-Firmen die Mdaglichkeit an, iber Social Media und
Websites die eigenen Aktien ohne Zwischenhandel zu vermarkten. Der
Aktienhandel soll damit auch fir Laien so einfach und glnstig werden wie noch
nie - unabhangig von der Aktie kann der Anleger bereits ab 10 Dollar
investieren. Das funktioniert Uber so genannte CSOP (Customer Stock
Ownership Plans) - ahnliche Produkte gab es bereits in der Vergangenheit. Neu
ist vor allem die Einbindung in Social Media.

Aktien kaufen soll laut Loyal3 so einfach werden wie Biicher bestellen
uber Amazon - was halten Sie davon?

Ob das konkrete Modell von Loyal3 Erfolg haben wird, steht in den Sternen.
Entscheidend wird sein, ob die Firmen uberhaupt gewillt sind, Heerscharen von
unerfahrenen Retail-Investoren zu Aktionaren zu machen und dafir auch noch
Extra-Geblhren zu bezahlen.

Sie sind somit eher skeptisch...

Ja, interessant ist aber der allgemeine Trend: Zwischenhandler werden auch in
der Finanzindustrie durch Online-Innovationen immer mehr ausgeschaltet. Die
Internet-Crowd mdochte bei maximaler Transparenz mdoglichst wenig Geblhren
bezahlen. Das wird langerfristig die ganze Finanzindustrie umkrempeln.



Welche Anreize gibt es fir kotierte Firmen, Aktienpakete via Facebook
anzubieten?

Das Modell ist nicht zuletzt als Marketing- und Kundenbindungsprogramm
gedacht. Uber Social Media wie Facebook kénnen Firmen ein entsprechend
Massenpublikum in vertrauter Umgebung ansprechen. Die fehlenden Gebiihren
sind eine Art Gutscheine fur Aktionare. Marketing fur Aktionare ist im Prinzip
nichts Neues, denken Sie etwa an den Schokoladen-Koffer von Spriingli.
Zusatzlich soll die Kundenloyalitédt gestarkt werden: Wer einen Teil der Firma
besitzt, ist ein besserer Kunde, so die Idee.

Wie sieht das Businessmodell von Loyal3 aus?

Die teilnehmenden Firmen wie etwa Nasdaq sollen sowohl die
Transaktionsgebuhren der Anleger als auch eine Entschadigung an Loyal3
bezahlen. Die Vision hinter Loyal3 ist allerdings viel mutiger: Die
Kapitalaufnahme durch Social-Media-User kénnte in Zukunft auch den
Borsengang und somit die traditionellen Bérsen uberflissig machen. Fur die
Nutzer scheint der Service kostenlos zu sein - aber natirlich nicht ohne
Risiken.

Worin liegen mogliche Gefahrenherde fiir Anleger?

Uber Social Media kénnen sich dann die Nutzer gegenseitig Aktien zum Kaufen
oder Verkaufen empfehlen. Gerade fiur unerfahrene Anleger, die nur
ungentgend Uber die Risiken im Aktienhandel informiert sind, birgt ein solcher
«Convenience Shop» flr Aktien natirlich Gefahren. Nicht wenige der kurzfristig
orientierten Laien-Anleger werden dann zu ihrem eigenen Erstaunen Geld
verlieren.

Ist das Modell auch auf die Schweiz ubertragbar?

Technisch gesehen liesse sich das Modell ohne Probleme auch in der Schweiz
realisieren. Die regulatorischen Aspekte mussten naturlich noch abgeklart
werden. Ob viele Schweizer Firmen zur Zeit die Lust versplren, Scharen von
Retail-Aktionéren mit offenen Armen zu empfangen, wage ich allerdings zu
bezweifeln.

Was wiirde eine Einfuhrung fiir Schweizer Online-Broker wie Swissquote
oder Saxo Bank bedeuten?

Vorerst ware eine Einfihrung ohne Bedeutung. Auch in den USA ist das Modell
fur erfahrene Handler ungeeignet: Trades sind auf 2500 Dollar pro Monat
limitiert und nicht zeitnah maoglich. Langerfristig betrachtet sind aber die neuen
Online-Trends in der Finanzindustrie ein grosses Thema - nicht nur fir Online-
Broker, sondern auch fir traditionelle Bérsen, die immer starker unter Druck
geraten werden.



Was verspricht sich Facebook von diesem Angebot?

Das Angebot stammt nicht von Facebook selbst, und Facebook scheint vorlaufig
auch nicht direkt am Geschaftsmodell zu partizipieren. Falls aber das
Geschaftsmodell Erfolg haben sollte, kénnte Facebook einen Kauf des Startups
erwagen oder ein ahnliches Modell ins Leben rufen.

Google hat bereits eine europdische Bankenlizenz. Was bezweckt Google
damit und konnte Facebook bald folgen?

In der Tat ist es nicht abwegig, in den Internetgiganten wie Google, Apple oder
Facebook mit ihrer imperialen Datenmacht die zukinftigen Konkurrenten der
traditionellen Banken zu sehen. Bereits heute sind Finanzprodukte mehrheitlich
virtueller Natur, und auch die Vertriebs- und Beratungskanale verlagern sich
immer mehr ins kostengunstige Internet. Zudem gibt es auch im Kreditgeschaft
bereits eine Reihe von Online-Startups, die die Banken in der
Wertschopfungskette aussen vor lassen. Google, Facebook & Co. sind nattrlich
interessiert daran, nicht nur Werbeeinnahmen zu generieren, sondern immer
tiefer in die Wertschopfungsketten der Werbekunden einzudringen - dazu
gehort ganz besonders die Finanzindustrie.
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